g..\ Modernization of WBC universities through strengtheni_ng of structures and services for knowledge
- transfer, research and innovation
WBCInno
Analiza trZista i Minimalno odrzivi proizvod (MOP)
PROGRAM TRENINGA
10.00-10.30 h = Zasto Vam je potreban razvoj klijenata?
= Stajerazvojklijenata?
= Staje Lean razvoj klijenata?
= Starazvoj klijenata nije?
= Odakle poceti?
10.30-11.30 h * Vjezba 1- Identificirajte Vase pretpostavke
= Vjezba 2- Napisite hipotezu (pretpostavku) Vaseg problema
= Vjezba 3- Mapirajte profil Vaseg ciljnog klijenta
11.30 - 11.45 h Pauza za kafu
11.45-13.00 h * S kimrazgovarati?
=  Kako prepoznati,,najranije kupce*?
=  Stvari koje motivisSu Vase klijente da razgovaraju sa Vama
=  Kako pronadi klijente?
=  Kako sprovestiintervju sa klijentima?
= Savjeti
=  Diskusija: Kako do Vas$ih klijenata?
13.00-14.00 h Pauza za rucak
14.00-14.15 h = Sta treba saznati i nauditi?
14.15-14.45 h = VjeZba 4 - Kreirajte pitanja za intervju sa Vasim klijentima
14.45 —15.15 h = Sprovedite intervju
= Kako izgleda potvrdena hipoteza (pretpostavka)?
15.15-15.30 h Pauza za kafu
15.30-16.00 h = Kakav Minimalno odrzivi proizvod trebate izraditi

*  Vrste Minimalno odrZivog proizvoda
= Imam MOP - Sta sada?

16.00-16.20 h

=  Vjezba 5- Kako izgleda Va$ Minimalno odrzivi proizvod?

16.20-16.45 h =  Kako izgleda razvoj klijenata kada vec imate klijente?
=  Kontinuiran razvoj klijenata
16.45-17.00 h Zatvaranje treninga, pregled najznacajnijih pojmovai tema




